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Pioneer Point

Il fondo inglese
e la scommessa
made in Settimo
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Lafinanza

IlIFondo Pioneer Point Partners nel capitale della Arpex

La scommessa inglese
sul fotovoltaico di Settimo
“Unasvoltaperl'energia”

LEONARDODIPACO
ioneer Point Partners,

societa di investimen-
to inglese tra i princi-
pali operatori europei
p lle infrastrutture sostenibi-
li, con 21 operazioni all’attivo
eoltre 1,9 miliardi di euroim-
pegnati, acquisisce Arpex di
Settimo Torinese, realtaitalia-
na specializzata in soluzioni
fotovoltaiche per il settore
commercialeeindustriale. Ne-
gliultimi 15 anni I’azienda ha
sviluppato e realizzato pit di
200 impianti in tutta Italia, ri-
volti a istituzioni, imprese e
utilities. «Arpexénata dall’ini-

ziativa di alcuni imprenditori
locali che, all’inizio della crisi

dell’automotive, hanno deci-
so di reinventarsi» racconta
Antonio Urbano, presidente e
amministratore delegato di
Arpex Investimenti, la hol-
ding che controlla la societa.
«Si trattava di professionisti
qualificati, con esperienza
nell’automotive, nei montag-
gi meccanici, nei sistemi elet-
tricie nell’elettronica integra-
ta. Conuna buonadose di lun-
gimiranza hanno scelto di
puntaresulleenergie rinnova-
bili, partendo quasidazero».

I primi passi sono statinello
sviluppo di piccoli impianti
perclienti dell’hinterland tori-
nese. «Col tempo, grazie al
passaparola e a rapporti di fi-
ducia, Arpex harealizzato pit

di 200 impianti per oltre 150
megawatt complessivi» prose-
gue Urbano. Una crescita che
ha attirato I'attenzione degli
investitori britannici. «Oggi i
nostri principali clienti sono
in Italia, soprattutto nel Nord
Ovest, dove conosciamo bene
i territori e le normative. Ne-
gli anni, pero, ci siamo estesi
ancheadaltreregioni».
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Chisonoiclientitipo? «Ap-
partengono asettori molto di-
versi: grandi industrie, picco-
le imprese familiari, aziende
manifatturiere. In generale,
realta con capannoni energi-
vorichevoglionoridurreico-
sti. Spesso si tratta di edifici
che hanno ancora coperture
in amianto: in questi casi la

bonifica & inclusa nella no-
stra proposta. Con un unico
investimento riqualifichia-
mo il patrimonio immobilia-
redal punto di vista energeti-
co e ambientale, miglioran-
do al contempo la classifica-
zione degli immobili secon-
do la tassonomia europea.
Inoltre, aggiunge Urbano,
«’impresa puo acquistare |’e-
nergia prodotta sul proprio
tetto a condizioni molto pil
vantaggiose rispetto al mer-
cato, perché I'autoconsumo

diretto nello stabilimento
evita i costi di trasmissione e
distribuzione. E un grande
vantaggio economicoy.

Oggi il mercato del fotovol-
taico vive una nuova golden

age. «All'inizio degli anni
2010, grazie agliincentivista-
tali, ci fu un boom. Poi, con la
riduzione degli incentivi, il
settore harallentato. Negli ul-
timi tre-quattro anni, pero, il
calo dei costi dei componenti
e la maggiore maturita del
comparto hanno reso possibi-
lerealizzare impianti senza bi-
sogno di aiuti pubblici. Noi,
avendo internalizzato tutte le
fasi — sviluppo, autorizzazio-
ni, costruzione, manutenzio-
ne, gestione dell’energia - sia-
mo in grado di trasferire ai
clienti vantaggi economici si-
gnificativi e di offrire energia
aun prezzo piu bassodi quello

dimercato». —
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