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“Unasvoltaperl’energia” 

LEONARDODIPACO 

ioneerPointPartners, 
societàdi inves&mento 
inglesetrai 
principalioperatorieuropei 
nelleinfrastrutture 
sostenibili,con21operazioniall’
attivo eoltre1, 
9miliardidieuro impegna,, 
acquisisce Arpexdi 
SettimoTorinese,realtàitaliana 
specializzata in soluzioni 
fotovoltaiche per il settore 
commercialeeindustriale.Neg
liultimi15annil’aziendaha 
sviluppato e realizzatopiùdi 
200impiantiin tutta 

Italia,rivol& a istituzioni, 
imprese e 
utilities.«Arpexènata 
dall9inizia,va 
dialcuniimprenditori 
localiche, all’iniziodellacrisi 
dell’automotive,hanno deciso 
di reinventarsi» racconta 
AntonioUrbano,presidente e 
amministratore delegato di 
Arpex Investimenti, la holding 
che controlla la società. «Si 
trattava di professionisti 
qualificati, con esperienza 
nell’automotive,nei montaggi 
meccanici,neisistemi 
elettricienell’elettronica 
integrata.Conunabuona dose 
dilungimiranza hanno scelto di 
puntaresulleenergie 

rinnovabili,partendoquasidaze
ro». 

Iprimipassisonostatinello 
sviluppo di piccoli impianti 
perclienti dell’hinterland 
torinese. «Col tempo, grazie al 
passaparola e a rapportidi 
fiducia, Arpexharealizzatopiù 
di200impianti per oltre 150 
megawattcomplessivi»proseg
ueUrbano.Unacrescitache ha 
attirato l’attenzione degli 
investitoribritannici. «Oggii 
nostriprincipali clienti sono 
inItalia,soprattutto nelNord 
Ovest,doveconosciamobene i 
territori e le normative. Negli 
anni, per ,cisiamoestesi 
ancheadaltreregioni». 
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Chisonoiclientitipo?  
 asettori molto  

 grandi industrie,  
 impresefamiliari, aziende 

manifatturiere. Ingenerale, 
realtàcon capannoni  

 che vogliono ridurre i  
 Spessosi tratta diedifici 

che hannoancoracoperture 
inamianto: in questi casi la 
bonifica è inclusa nella  

 proposta. Con ununico 
investimento  

 il patrimonio  
 dal punto divista  
 eambientale,  
 al contempo la  

 degliimmobili  
 latassonomiaeuropea». 

Inoltre, aggiungeUrbano, 
«l’impresapu  acquistare  

 prodotta sul proprio 
tetto a condizionimolto più 
vantaggioserispettoal  

 perché l’autoconsumo 

diretto nello stabilimento 
evita icostiditrasmissione e 
distribuzione. È un grande 
vantaggioeconomico». 

Oggi il mercatodel  
 vive una nuovagolden 

age. «All’inizio deglianni 
,grazieagliincentivi 2010  

 ci fu unboom.Poi,conla 
riduzionedegliincentivi, il 
settoreharallentato. Negli  

 tre-quattroanni,per , il 
calodeicostideicomponenti 
e la maggiore maturità del 
compartohannoreso  

 realizzareimpiantisenza  
 di aiuti pubblici.Noi, 

avendointernalizzato tutte le 
fasi – sviluppo,  

 costruzione,  
 gestionedell’energia –  
 ingradoditrasferire ai 

clientivantaggieconomici  
 e dioffrireenergia 

aun prezzopiùbassodiquello 

di mercato» . — 
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Antonio Urbano 
Presidente e ad di Arpex 
Investimenti, holding 
che controllala società 

Fondata nel 
2000 a 
Settimo 
Torinese 
( Torino), 
Arpex si è 
specializzata 
nel comparto 
energetico 
divenendo 
un player di 
riferimento 


